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Der Weg zur Kooperation mit der BWI

20.11.2023, 13:00 Uhr - 16:30 Uhr

Marktdialog@BWI -V 2.0 - BWI frei verwendbar - Eine Weitergabe an Auftraggeber ist erlaubt
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Agenda

20. November 2023

01
BegrifBung und Informationen

02

Uberblick zu Kooperationsmodellen
mit der BWI inkl. Fragerunde

03

Vorstellung des Cyber Innovation Hub
der Bundeswehr

04

Potentiale fir Kooperationen am Beispiel
Gesundheitsversorgung inkl. Fragerunde

05
Resumee / Ausblick / Abschluss

© BWI GmbH

Marktdialog@BWI -V 2.0 - BWI frei verwendbar - Eine Weitergabe an Auftraggeber ist erlaubt Bildquelle: Adobe Stock/peterschreiber.media



20. November 2023

© BWI GmbH

BeqgrifSung und Keynote

Marktdialog@BWI -V 2.0 - BWI frei verwendbar - Eine Weitergabe an Auftraggeber ist erlaubt

Bildquelle: Privat



20. November 2023

= Sven Weizenegger, Leiter CEO CIHBw
= Jorg Hofle, Lead Manager EcoSystems
= Martina Kotalla, CRO P Business Partnering

= Dr. Jan-David Blase, CEO SCM Transformation &

Governance

= Daniel Lange, CDO CS GesVersBw

© BWI GmbH

Marktdialog@BWI -V 2.0 - BWI frei verwendbar - Eine Weitergabe an Auftraggeber ist erlaubt Bildquelle: Adobe Stock/Anapeit Ananckuin



20. November 2023

© BWI GmbH

Umfrage per TedMe

TEDM-=

Bitte 6ffnen Sie

www.tedme.com
und geben folgende

Raumnummer ein:

MD23

ODER scannen Sie diesen QR-Code
mit ihrem Mobiltelefon

Marktdialog@BWI - V 2.0 - BWI frei verwendbar - Eine Weitergabe an Auftraggeber ist erlaubt

Haben Sie bereits
an einem

Marktdialog@BWiI
teilgenommen?




20. November 2023

© BWI GmbH

Ergebnis - Umfrage per TedMe

Haben Sie bereits an einem Marktdialog@BWI teilgenommen?

@ Ja ich habe bereits an einem Marktdialog@BW| teilgenommen @ HMein, ich habe noch an keinem Marktdialog@BW!| teilgenommen

Marktdialog@BWI -V 2.0 - BWI frei verwendbar - Eine Weitergabe an Auftraggeber ist erlaubt
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20. November 2023

© BWI GmbH

CEO SCM Transformation & Governance

Kontaktieren Sie uns gerne personlich
bei Fragen und Anregungen.

Sie erreichen uns unter:
bwi.tp.marktdialog@bwi.de

Dr. Jan-David Blase

Marktdialog@BWI -V 2.0 - BWI frei verwendbar - Eine Weitergabe an Auftraggeber ist erlaubt

Bildquelle: Privat
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20. November 2023

© BWI GmbH

Zusammenarbeit mit Marktpartnern: Hintergrund und Ziele

Hintergrund

Aktuelle Lage
Anhaltend starkes Wachstum der Bundeswenhr-

beda

rfe

Technologische Innovationszyklen verkirzen sich

Aktuelle Technologieentwicklung forciert
Ressourcenknappheit im Markt (SW, Kl, Cloud ..)"

Steig

ende Anforderungen (Volumen und Art) im

Verteidigungssektor
Auswirkungen auf die BWI

Besc

leunigter Ausbau der BWI als IT-Systemhaus

Intec

ration und Ubersetzung von Innovationen

sowie neuen technologischen Ansatzen in
Leistungsangebote

Vertiefte Zusammenarbeit mit Marktpartnern

Ma

rktdialog@BWI -V 2.0 - BWI frei verwendbar - Eine Weitergabe an Auftraggeber ist erlaubt

Zusammenarbeit mit Marktpartnern

Co-Creation Co-Investment

_Gemeinsam entwickeln” _Ressourcen biindeln”

Co-Operation

Co-Realisation Co-Benefit
_Lusammen umsetzen” _Mehrwert schaffen”

* 100k unbesetzte IT-Stellen in Deutschland; Bitkom-Studie

11



20. November 2023

© BWI GmbH

Maoglichkeiten der Zusammenarbeit (Auswahl)

° ')
Vergabearten

Arm’s Length
Kooperation

1-stufiges 2-Stufiges Minderheits- Mehrheits- .
LG hAE Verfahren Verfahren beteiligung beteiligung AOEe
Informelle Offenes Verfahren Nicht offenes Multipartner- Offentlich Private Fusion
Kooperationen Verfahren konstrukt Partnerschaft (Bw)
Arbeitskreise Verhandlungs- venliEme g Neugrindung Management Neugrindung
verfahren ohne verfahren Vertrag
Teilnahme- oo
wettbewerb mit Teilnahme-

wettbewerb

Einbindungstiefe in die Leistungserbringung der BWI

Marktdialog@BWI -V 2.0 - BWI frei verwendbar - Eine Weitergabe an Auftraggeber ist erlaubt



20. November 2023

© BWI GmbH

Umsetzungshorizont von Zusammenarbeitsmodellen

Einfache Kooperationsmodelle Strategische Kooperationen

* Flexibel fir diverse Themenfelder Gemeinsames Zielbild und
geeignet Investitionsbereitschaft

 Unterbeauftragung tGber i  Gegenseitige ldeengeber und
offentliche Vergabeverfahren kurz- bis langffistige il transparente Kommunikation

Zeithorizonte Jeithorizonte o . .
* Langfristig verbindliche und
belastbare Zusammenarbeit

 Klare Regelung der
Leistungskriterien und
Anforderungen

* Langfristige Rahmenvertrage als
mogliches Instrument

Rahmenvertrage Joint Venture

Werkvertrage Multipartner-Koop.
| |

Projektvertrage Akquisition
| |

 Erzeugung eines qualitativen
Nutzens fir alle beteiligten Partner

- Offentliche Ausschreibung
notwendig

Schnelle Umsetzung Langere Vorbereitungszeit

Marktdialog@BWI -V 2.0 - BWI frei verwendbar - Eine Weitergabe an Auftraggeber ist erlaubt 13



20. November 2023

© BWI GmbH

Wie wir zusammenarbeiten wollen

Fir Kooperationen ist uns wichtig, dass:

 ein qualitativer und quantifizierbarer Nutzen fur alle beteiligten Partner entsteht
 eine verbindliche und belastbare Zusammenarbeit etabliert wird

 Partner bereit sind, Investitionsbeitrage zu leisten und

 eine hohe Umsetzungsorientierung sowie belastbare Perspektiven sichergestellt werden

Wie wir zusammenarbeiten konnen:

 Fir die Umsetzung zukunftiger Kooperationen suchen wir starke Partner und laden Sie ein,
sich am Kooperationsprozess zu beteiligen

 FUr einen einfachen und zielgerichteten Austausch hat die BWI fur Sie einen einheitlichen
Eingangskanal Gber das Public Procurement Funktionspostfach eingerichtet:
bwi.fp.marktdialog@bwi.de

Marktdialog@BWI -V 2.0 - BWI frei verwendbar - Eine Weitergabe an Auftraggeber ist erlaubt
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20. November 2023

© BWI GmbH

Umfrage per TedMe

TEDM-=

Bitte 6ffnen Sie

www.tedme.com
und geben folgende
Raumnummer ein: In welchen
MD23 Themenfeldern

sehen Sie Mehrwerte

fir eine

ODER scannen Sie diesen QR-Code .
Zusammenarbeit?

mit ihrem Mobiltelefon

Marktdialog@BWI -V 2.0 - BWI frei verwendbar - Eine Weitergabe an Auftraggeber ist erlaubt 15



20. November 2023

© BWI GmbH

Ergebnis - Umfrage per TedMe

In welchen Themenfeldern sehen Sie Mehrwerte fiir eine Zusammenarbeit?

75
50
oL 23
, I
Einsatznahe Themenfelder, Ubergreifende Unterstltzung bei der
wie z.B. Militarische Fihrung Digitalisierungsanforderungen, Bereitstellung im Bereich von
(z.B. taktische wie z.B. Datenverarbeitung  Ressourcen und Fahigkeiten?
Kommunikations- und und —sicherheit (z.B. Digitale
Informationssysteme) oder ldentitaten) oder IT-Daten-
Einsatzunterstitzung (z.B. und
vRz, Logistikprozesse und -  Schnittstellenmanagement
technologien)? (z.B. Sicherheitsdomanen,

Datenbanken und Cloud)?

Marktdialog@BWI -V 2.0 - BWI frei verwendbar - Eine Weitergabe an Auftraggeber ist erlaubt
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20. November 2023

© BWI GmbH

Umfrage per TedMe

TEDM-=

Bitte o0ffnen Sie
www.tedme.com

und geben folgende
Raumnummer ein:

MD23 Welche
Zusammenarbeits-

o modelle sind fiir Sie
ODER scannen Sie diesen QR-Code .
o . am attraktivsten?
mit ihrem Mobiltelefon

Marktdialog@BWI -V 2.0 - BWI frei verwendbar - Eine Weitergabe an Auftraggeber ist erlaubt 17



20. November 2023

© BWI GmbH

Ergebnis - Umfrage per TedMe

Welche Zusammenarbeitsmodelle sind fiir Sie am attraktivsten?

75 69

50
25
5 4
0 an
Klassische Innovations- oder Gemelnsame Unternehmensbeteili...
Unterbeauftragungen F&E-Partnerschaften Ausgrindungen
tiber z.B.

Rahmenvertrage

Marktdialog@BWI -V 2.0 - BWI frei verwendbar - Eine Weitergabe an Auftraggeber ist erlaubt 18
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20. November 2023

© BWI GmbH

Lead Manager EcoSystems

Kontaktieren Sie uns gerne personlich
bei Fragen und Anregungen.

Sie erreichen uns unter:
bwi.tp-marktdialog@bwi.de

Marktdialog@BWI -V 2.0 - BWI frei verwendbar - Eine Weitergabe an Auftraggeber ist erlaubt

Bildquelle: Privat

20



20. November 2023

© BWI GmbH

Worauf achten wir?

Fir alle Formen der Kooperationen gilt:
* Sie sind ein zentrales Instrument, um die Anforderungen unserer Kunden zu erfillen

Strategischer Fit des Partners:
« Die Kooperation muss die digitale Souveranitat unterstitzen
« Der Mehrwert und der Nutzen fir den Hauptkunden Bw muss gegeben sein

Finanzielle Dimension:
 Wirtschaftlichkeit muss gegeben sein

Rechtliche Dimension:

« Vergabe- und Wettbewerbsrecht
« Rechtssicherheit

Marktdialog@BWI -V 2.0 - BWI frei verwendbar - Eine Weitergabe an Auftraggeber ist erlaubt
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20. November 2023

© BWI GmbH

Maoglichkeiten der Zusammenarbeit (Auswahl)

,Klassische”

Vergabearten Joint Venture

Arm’s Length .
Kooperation Zusammenschlisse

v \/
1-stufiges 2-Stufiges Minderheits- Mehrheits- .
Ll il Verfahren beteiligung beteiligung A
Informelle Offenes Verfahren Nicht offenes Multipartner- Offentlich Private Fusion
Kooperationen Verfahren konstrukt Partnerschaft (Bw)
Arbeitskreis viedremelmEe- Verhandlungs- . Management )
beitskreise o e oi?ne verfahren Ny e Vertrag Neugrundung
Teilnahme- Lo
wettbewerb mit Teilnahme

wettbewerb

Einbindungstiefe in die Leistungserbrinqung der BWI

Marktdialog@BWI -V 2.0 - BWI frei verwendbar - Eine Weitergabe an Auftraggeber ist erlaubt 22



20. November 2023

© BWI GmbH

Kooperationsfelder

& 0 oy

Aufbau und Skalierbarer Aufbau &
Entwicklung der Betrieb Entwicklung
pCloudBw German Mission
| Network (GMN)
Erbringung von Cloud Standardisierung, Umstellung des

Services (Infrastructure ~ Modernisierung und Beauftragungsmodells
und Plattform-Services Betrieb der IT von von DL-Abrufen
NonBw-Inhouse-
Gesellschaften

Marktdialog@BWI -V 2.0 - BWI frei verwendbar - Eine Weitergabe an Auftraggeber ist erlaubt

Impulse fiir
IT-Security

Nutzung
komplementarer
Fahigkeiten der

Informationssicherheit

Aufbau

und Betrieb der
Rechenzentren

Engpasse von RZ-
Kapazitaten

=

Souveraner
Arbeitsplatz

Umstellung des
Beauftragungsmodells
von DL-Abrufen von
Marktpartnern
aufgrund des kleinen
Marktes (Angebot und
Fachwissen)

23



20. November 2023

© BWI GmbH

Konkrete Umsetzung von Zusammenarbeitsmodellen

Einfache Kooperationsmodelle

Vertrage bieten verlassliche Basis fir
gemeinsame Leistungserbringung

Ausgewogene Anzahl an Partnern,

Kooperationen

kurz- bis

sehr

im Sinne einer Multi-Vendor- langiristige langfristige

Strategie und Digitalen Souverdnitat

Sicherheit Uber Inhalt und

Zeitnahe Umsetzung

Marktdialog@BWI -V 2.0 - BWI frei verwendbar - Eine Weitergabe an Auftraggeber ist erlaubt

Arm’s Length

Zeithorizonte Zeithorizonte

Joint Venture

D ' >
lanbarkeit Werkvlertrage Kooperation

KOnnen Zeitraume bis zu sieben Rahmenvertrage Akgquisition

Jahre abdecken ! !

|
Multipartner-

Komplexe Kooperationsformen

Gesellschafter muss
Gesellschaftszweck andern

In-house Status muss beibehalten
werden

Wirtschaftlichkeitsuntersuchung und
Due Diligence notwendig

Detaillierte Leistungsbeschreibung
notwendig

JV muss Marktpreise abrechnen
konnen

Frhohter Aufwand

24



20. November 2023

© BWI GmbH

Kontinuierlicher Auf- und Ausbau der Fahigkeiten ...

Aktuelle Beauftragungen Untersuchung und Vorbereitung von
iber 100 weiteren MaBnahmen

Malnahmen unterteilen sich in sieben

7 RDEED EINC Handlungsfelder

 WAN 2023+

e Betrieb

* SIEMBw . Informationssicherheit

« German Mission Network (GMN) - Continuity Management

* D-LBO . Architektur & Portfolio

« Sofortmalnahmen aus dem 0SG Ukraine . Leistungstiefe

e Rechtlicher Rahmen

e Personal

Marktdialog@BWI -V 2.0 - BWI frei verwendbar - Eine Weitergabe an Auftraggeber ist erlaubt



20. November 2023

© BWI GmbH

... und Weiterentwicklung unserer Leistungserbringung

{3
T=>

IT-Service
Management

LIEL ...

Geschwindigkeit, Qualitat und

Leistungsumfa

Management

ng im IT-Service

konnen bei

Bedarf unter ¢

en erschwerten

Bedingungen |

lexibel

angepasst werden.

SASPF

LIEL ...

SASPF-Anwendungen stehen

auch unter den besonderen

Herausforderungen jec

erzeit

leistungsbereit zur Ver

Marktdialog@BWI -V 2.0 - BWI frei verwendbar - Eine Weitergabe an Auftraggeber ist erlaubt

igung
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d 40

Federated Mission
Networking (FMN)

LIEL ...

BWI Solutions und Services
werden, wo sinnvoll, FMN-
konform ausgebracht und so

Interoperabilitat und

Integrationsfahigkeit gestarkt.

b

Kaltstart- und
Aufwuchsfahigkeit

LIEL ...

Verbesserung der
betrieblichen Kaltstart- und

Aufwuchsfahigkeiten

26



Vergabe-Roadmap 2023 - 2028

Uberblick

Materialfeld Volumen
Communication & Workplace 2.201 Mio. €
Supply of Temporary Workers & Services 134 Mio. €
Software 617 Mio. €
Infrastructure, Logistics & Internal Services 1.122 Mio. €
Gesamtschatzwert 4.074 Mio. €

Marktdialog@BWI -V 2.0 - BWI frei verwendbar - Eine Weitergabe an Auftraggeber ist erlaubt Quelle: BWI Vergabe-Roadmap



20. November 2023

© BWI GmbH

Auszug der Vergabe-Roadmap 2023 - 2028
Communication & Workplace

Chipkarten und Produktionsequipment
Bezug von Chipkarten, Kartendruckern samt Lizenzen und Wartungsleistungen
Q3 2023 - 5.8 Mio € lauft gerade

Dynamisches Beschaffungssystem fir Sonder-HW
Bezug von Appleprodukten inkl. Zubehor und APC Zubehor
Q3 2023 - 5.3 Mio € lauft gerade

Headsets (Zielbetrieb und Eigenbetrieb)
Bezug von Headsets und Zubehor
Q3 2024 - 14 Mio €

Mobile VS-NfD

Bezug von Lieferungen und Leistungen fir die mobile VS-NfD-konforme Sprach- und Datenkommunikation
Q2 2024 - 650 Mio €

Marktdialog@BWI -V 2.0 - BWI frei verwendbar - Eine Weitergabe an Auftraggeber ist erlaubt Quelle: BWI Vergabe-Roadmap 28



20. November 2023

© BWI GmbH

Auszug der Vergabe-Roadmap 2023 - 2028
Supply of Temporary Workers & Services

Leistungen im Prozess Innovationsmanagement - Leistungen fir Inkubationen und Experimente
Bezug von Leistungen zur Verbesserung der Innovations- und Leistungsfahigkeit der BWI und deren Portfolio

Q12024 - 56.3 Mio €

Softwarepaketierung
Bezug von Werkleistungen fur die Softwarepaketierung

Q2 2024 - 14 Mio €

Marktdialog@BWI -V 2.0 - BWI frei verwendbar - Eine Weitergabe an Auftraggeber ist erlaubt Quelle: BWI Vergabe-Roadmap 29



20. November 2023

© BWI GmbH

Auszug der Vergabe-Roadmap 2023 - 2028
Software

Virenschutz File
Bezug einer Virenschutz File Losung
Q12024 - 6.2 Mio €

Festplattenverschlisselung
Bezug von einer Software fir die Festplattenverschlisselung

Q12024 - 48.3 Mio €

Entwicklung, Verteilung und Administration von Add-Ins
Bezug von Entwicklungs-, Verteilungs- und Administrationsleistungen von Add-Ins (Software Mailissa)

Q12024 - 23.7 Mio €

Marktdialog@BWI -V 2.0 - BWI frei verwendbar - Eine Weitergabe an Auftraggeber ist erlaubt Quelle: BWI Vergabe-Roadmap 30
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20. Nove

© BWI GmbH

Auszug der Vergabe-Roadmap 2023 - 2028
Infrastructure, Logistics & Internal Services

Container vR?7

Bezug von Containern fir verlegefahige Rechenzentren (VRZ)
Q2 2024 - 150 Mio €

Kauf und Wartung von Cisco Produkten
Bezug von Hardware, Software, Wartung und Dienstleistungen von Cisco-Produkten
Q1 2025 - 750 Mio €

Marktdialog@BWI -V 2.0 - BWI frei verwendbar - Eine Weitergabe an Auftraggeber ist erlaubt

Quelle: BWI Vergabe-Roadmap
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20. November 2023

© BWI GmbH

—

Kontinuierliche Erh6hung der
Fihrungs und Einsatztahigkeit
der Bundeswehr

Ergebnisfokussiert
als Team of Teams

effizienter Betrieb

Marktdialog@BWI -V 2.0 - BWI frei verwendbar - Eine Weitergabe an Auftraggeber ist erlaubt

Innovativ by design

| L
go\\

Bundeswehryr

[yﬁ\
-g Die BWI ist der primare Digitalisierungspartner =

Stabiler, sicherer & der Bundeswehr in Frieden, Krise und Krieg.

ndls:

Hochqualifizierte,
engagierte Mitarbeitende
& starke Partner am Markt

———
00
Qualitatsgesicherte

Bereitstellung von
IT-LOsungen

Betriebsleistung
immer

Grafik: BWI GmbH/Oliver Kunkel
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20. November 2023

© BWI GmbH

Umfrage per TedMe

TEDM-=

Bitte 6ffnen Sie

www.tedme.com
und geben folgende

Raumnummer ein:
MD23 Worauf legen Sie in

der Zusammenarbeit

. - o Cod mit der BWI am
ODE sc.ar.men Sle |§sen QR-Code meisten Wert?
mit ihrem Mobiltelefon

Marktdialog@BWI -V 2.0 - BWI frei verwendbar - Eine Weitergabe an Auftraggeber ist erlaubt 33



20. November 2023

© BWI GmbH

Ergebnis - Umfrage per TedMe

Worauf legen Sie in der Zusammenarbeit mit der BWI am meisten Wert?

Flexikle Zusammenarbeit erméglichen [IT-Ausstatiung dureh BWI sehr umstandlich) Daver der Zusagen, bsplw. nash Interviews verkirzen. Onbsarding struktwrieren. Bsphw Hutzung der Basisteals

Maglichst klare Sehittung des Umfangs in der Aussehreibung
Verstellung des eigenen lnhevatisns und Leistungsvermégens - wie? Zyklizehe Evenis wie Markidialey

Interessante Aufirdge nichi nur Bedyleasing
Bedienuny der bestehenden Vertrage und Abrufe

Den Hutzen des gemeinsamen Kunden in den Verdergrund stellen Parthersehaft/Eseperation in Fahigkeiisentwizsklung

Echte JSauveranitat® dlH. nachhaltiger Kapazitatsaufbei BEIDSEITIG!
PreisLeistung statt reiner Preiswettbewerbk bei Ausschreibung en Marktkenferme Anferderungen Realistisehe Reaktishszeiten

Einfacher Zugang zu Ansprechparthern
Marktubliche State of the Art Lesungen anstelle veraltete Insellésungen Serviceasrientierunyg anstelle kankrete Lasungen aussehraiban

Keine Uberzegenen Anferderungen
Bericksichtigunyg ven Rahmenparametern der Hersteller

Mehrwert fur OQuereinsteiger HKonsistenz wen Aussagen ven Techhikern wnd dem Mahagement
Rahmenvertrage aus denen prejekispezifiseh abkgerufen wird Vertrawensvell Langfristige Plankarkeit
Schnelle Prazesse Projekiubergreifende Zusammenarbeit Plankare Mindestabnahmen

Blended Learning Persenal Austauseh
Gegenseitige Offenheit Offene und klare Kemmunikatien Sehnelle pragmatisehe Verfahren Saftware VENfd Fruhzeitige Kenninis Zuverlaessigkeit
Geringe Vertragslicsken.
Hemmunikatien offen zielgenshtet Fairness & Transparenz Ehrlichkeit Gegenseitiger Hutzen Schnelligheit  Direkien Austausesh Prejektkentinuitat. Abwerbungsverbet
klare Leistungsanforderung Partnerschaftliche Bezichung Partnerschaftlichkeit Respekt Verlassliche Zusammenarkeit Win-win Mehrwerte nutzen Budgetplanung Hlare Kemmunikation
Parthersehaft Keine reine Hestensicht Planbarkeit Mol Wertraush Augenhéhe realistisehe Anfarderungen Vergabe nicht nur tber den Preis

Partherschaftliche Zusammenarkeit
Faire Auswah| der Anbieter Innevation Marktfeedback annehmen

Kleginereimehrere Lase in den Vergaben
Langfristige Parinersehaft Tansparenz ra “ s a re n z Heine likeririebens GuE
Change Parthersehaft auf Augenhshe

Henkretere Leistungsheschreibungen
fuskemmlishkeit Sehlanke Vergabe Partnerschaft in beide Richtungen

Enge Abstimmung zu Digitalisierungsverhabken Kenstanz Verlasslichkeit Dialeg Einsicht in Planungen Open Source
Abkgleich Lastenhefte Faire Vergabe
Offene Kemmunikation Langfristigkeit Planungssicharheit Vertravenwslle Zusammenarbeit Hankrete leistungsheschreibung
Digitalisieruny Marktgerechte Preise
Fair Innsvatisnsmanagement Heshyualifiziertes Persanal Stets parthersehaftlicher Dialay
Feld verdienen
Ausfubrliche und fruhzeit arkterkunduny um sehnellere Vergaben zu gewashrleisten. Regelmalkigen persénlichen Kantakt
Hieht immer 100°% Preis in der Vergabe Zahlungsverhalten buf eine vertravensvelle dem Markipreis dblichen Bedingungen Offener fur Beratungsgesprache
Offenheit und Hachvellziehbarkeuwt ven Architekiuwr Enischeidungen Parinersehafiliches Vergehen Ergebnis beim Pariner muss stimmen
Hontaktankahnuhg mit niedriger Einstiegsschwelle  Schnelles Fesdback Innevation als gemeinsame Aufgabke Akzeplanz der jeweils besien Lasung Hutzurng uned Erweiterung des bestehenden Rahmenvertrags

Henstruktive zusammenarbeit Fachbezug herausstellen (Insh. Sanititsdienst) Effiziente Prezesse in der (Vertrags Werwaltung

Klare Readmap fir die Zusammenarbeit

nizht zu kleinteilig werden (MiniW) Mizht nur Jverldngerte Werkbank= Langfristigheit und Augenhshe
Fairer Umgany, zigige Abarbeitunyg der Themen Sehhelle Entseheiduny bei Prajektbesetzungen Sehnelles fehlerfreie Onbeardiing
Zugang zu den Gremien, die sich mit Performanee Tuning der Oryg herstellen Méglichkeit der Hentaktaufhahme zur Prisentation innevatiever Lésungen Hensistente und bereichsiigreifend einheitliche Stefirichtung der BWI

Magliche Services/ Hardware klar Rahmenvertrag zu keppeln. Was ist duber RV xy
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Hlare Vorgaben an die Fachabteilungen bzgl.Zugriffsrechien und Befahigung ext. MA
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Umfrage per TedMe

TEDM-=

Bitte offnen Sie

www.tedme.com
und geben folgende

Raumnummer ein:

MD23

ODER scannen Sie diesen QR-Code
mit ihrem Mobiltelefon

Marktdialog@BWI -V 2.0 - BWI frei verwendbar - Eine Weitergabe an Auftraggeber ist erlaubt

TEDM=

Welche
Herausforderung,
um in die
Zusammenarbeit mit
der BWI zu kommen,
wiirden Sie als die
grof3te bezeichnen?
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Ergebnis - Umfrage per TedMe

Welche Herausforderung, um in die Zusammenarbeit mit der BWI zu
kommen, wurden Sie als die groBte bezeichnen?

QuE passen hight zur LB Ansprechpartner kaum erreichbar Warten LHSignatur

kemplexe Abstimmung zwiscehen BEBAINW, EMVyg und BWI Selbstverstandnis BWI thws. nicht auf Augenhsahe mit Parthern Beschaffung uber das BAAINEBW
Prifung der GQuEs, zu einfash fuhrt zu Dumping

Ungenaue eder widersprichliche GuEs

ggf. grefer Beatbeitungsaufwand wegen Kemplexitat bzw ungeniigende Markterkundung
Ungenaue leistungskheschreibungen
Ausreichend Umsatz wnd Marge generieren Vergaberechtliche Vergaben Eei DL: BWI winscht regelmaliig Leistungserbringer, die zu 100% leisten
Habken wir schon immer so gemachi Verganerecht Ausschreibungen Sprechen-/Austasuch Initiative Strukiur Thementibersicht
Referenzen sallten angemessen bleiben "Abwerbung™ ven Mitarbeitenden Change ldentifikation ven kenkreten Digitalisierungsthemen Zu hiedriges Tagessatze
Interessante Teamarbeit ftr uns Markigerechie Preise Ehrlishkeit Tagessatze und Preise unterhalk der S=shmerzgrenze Kein sffener Dialeyg Risikeaversian

Leistungsheschreibungen vage ldentifizierung richtiger Ansprechpartner Unklare IT Strategie Planungssicherheit Geschwindigkeit Warten warten warten Hurzfristigheit

Bundeswehr Centricity Ubertrichene QuE Heinen persénlichen Koentakt méglich Zeit Vergabezeitraum Verwaltungsauferand Hampetenz Preisstabilitat auf 7 Jahre

Vieles seheint ververgeben Erstkontakt Ansprechpartner zu finden auE Transparenz Kommunikation Austauseh Lange Prejektlaufzeiten

Mit den richtigen Leuien zu sprechen Fehlende Dual Vender Strategie

raaenszienrermaicet s prezess- @ Al@NAE Transparenz
Machbkarkeit Ansprechparther finden

Bereitschaft heue Wege zu gehen Gralle

Anferderungserhebuny Vergaberecht Ka Erreichbarkeit von Ansprechpartnern
Administrative Prazesse [Rechnungsstellunyg ate.) IP und Ubernabhme von ldeen
Datenschutz Themen Eingangskanal Schnelle Bezuschlaguny Prazesse Hemplexitat Pelitik Aufgeschlessenheit
MHew samer affen zu testen
Unklarheit tiker Bedarfe Werkvertrage Preisdumping Seuverinitit fair definieren  Offenheit Ubersehneidung der Interessen  Demographischer Wandel
Sehnellere Innevatiensadaption
Zu lange Bearkeitungszeiten Organisatien Offenheit far Alternativen In den ersten Austausech zu kemmen Preisgestaliung
Zu kurze Aussehreibungszeiien Resssursenaufwandiges Vergabevefahren Poelitischer Einfluss

Bewertungskriterien im Vergabeprezess Verlaufzeit an Infermatisnsn zu Vergaben

Alles selber machen wollen Transparenz bzgl. Prebleme/Anferderungen des Kunden Fehlende Infermatien tbker aktuelle Prajekte

Die Maéglichkeit der Darstellung unserer Fahigkeiten Prajektdiversitit einzelner Ressureen um Fluktuatishen zu vermeiden. Fluktuatisnen ubkerbriucken und gualifiziertes Persasnal verhalten kénnen.

Status der Themen bei der BWI ist oft nicht bekannt Anferderungen an Prafile sind oft sehr spezifiseh Keine prejekiiibergreifende Zusammenarbeit
Mehr auf gesamte TCO u sehauen
zu lange Entscheidungszeitraume zu lange Beschaffungsphasen Dialeg zu den Prejekten/Ausschreibungen MHachfrage nach techneologiseh veralteten Lésungen
Sehr umfangreiche Musskriterien
Unklarheit aker Innevatienskestrebungen in Friithphasen Starrer Vergaberahmen behindert Kentaktawfnahme

Marktdialog@BWI -V 2.0 - BWI frei verwendbar - Eine Weitergabe an Auftraggeber ist erlaubt
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Wichtige Links

Web-Auftritt BWI mit
weiterfihrenden Links fiir

Partner

Vergabeplattform der BWI

Technischer Support der
Vergabeplattform

Marktdialog@BWI -V 2.0 - BWI frei verwendbar - Eine Weitergabe an Auftraggeber ist erlaubt Bildquelle: Adobe Stock/Rawpixel
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Fragerunde -
Dialog zwischen der BWI

und dem Markt
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Agenda

20. November 2023

01
BegrifBung und Informationen

02

Uberblick zu Kooperationsmodellen
mit der BWI inkl. Fragerunde

03

Vorstellung des Cyber Innovation Hub
der Bundeswehr

04

Potentiale fir Kooperationen am Beispiel
Gesundheitsversorgung inkl. Fragerunde

05
Resumee / Ausblick / Abschluss

© BWI GmbH
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Leiter CEO CIHBw

Kontaktieren Sie uns gerne personlich
bei Fragen und Anregungen.

Sie erreichen uns unter:
https://www.cyberinnovationhub.de/kontakt

Sven Weizenegger

Marktdialog@BWI -V 2.0 - BWI frei verwendbar - Eine Weitergabe an Auftraggeber ist erlaubt

Bildquelle: Privat
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CYBER
INNOVATION HUB
DER BUNDESWEHR

Die erste digitale
Innovationseinheit eines
deutschen Bundesministeriums

41
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Der

do
tank

Der Cyber Innovation Hub der Bundeswehr (CIHBw) wurde im Marz 2017 gegrindet, um als ,,schnelles
Beiboot” die digitale Transformation der Bundeswehr zu unterstiitzen und als Schnittstelle zwischen
Bundeswehr und Startup-Okosystem zu fungieren. Unsere Vision ,Empowering Innovation in Defence”

richtet sich am Bedarf der Soldatinnen und Soldaten und zivilen Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter im

Geschaftsbereich des Bundesministeriums der Verteidigung (BMVc

) aus. Mit der Umsetzung von

insgesamt Gber 160 Innovationsvorhaben, verstehen wir uns als "Do-Tank" und agiler

Innovationstreiber unserer Streitkrafte. DerCIHBw als die digitale

nnovationseinheit der Bundeswehr

lehnt sich an das Vorbild vergleichbarer Innovationseinheiten der Privatwirtschaft und anderer
Streitkrafte in den USA und Israel an. Er ist die erste militarische digitale Innovationseinheit in Europa

und das Vorbild fur vergleichbare Einheiten in weiteren deutschen

Bundesministerien und Behorden.

CCCCC
nnnnn
uuuuu
UUUUU
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Als Innovation Hub fordern wir den Status-Quo heraus und
verandern die Bundeswehr. Gemeinsam mit dem Startup-
Okosystem und Innovator:innen aus der Truppe losen wir
aktuelle militarische Herausforderungen.

Damit beschleunigen wir den Wandel in der Bundeswehr -
hin zu einer modernen Innovationskultur.

UNSER
MISSION
STATEMENT
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Staatssekretar fir Ausristung, Cyber-/Informationstechnik und Planung
/ \ Benedikt Zimmer
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WWW.CYBERINNOVATIONHUB.DE

o »


https://twitter.com/CIHBw
https://www.instagram.com/cyberinnovationhubbw/?igshid=YmMyMTA2M2Y%3D
https://www.youtube.com/channel/UC7ZEVzgEIF-nO72X2pF6uPQ
https://www.linkedin.com/company/cyber-innovation-hub-der-bundeswehr/

Agenda

20. November 2023

01
BegrifBung und Informationen

02

Uberblick zu Kooperationsmodellen
mit der BWI inkl. Fragerunde

03

Vorstellung des Cyber Innovation Hub
der Bundeswehr

04

Potentiale fir Kooperationen am Beispiel
Gesundheitsversorgung inkl. Fragerunde

05
Resumee / Ausblick / Abschluss
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CDO CS GesVersBw

Kontaktieren Sie uns gerne personlich
bei Fragen und Anregungen.

Sie erreichen uns unter:
bwi.tp.gesversbw-applications@bwi.de

Marktdialog@BWI -V 2.0 - BWI frei verwendbar - Eine Weitergabe an Auftraggeber ist erlaubt

Bildquelle: Privat
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Y%

Kooperationen am Beispiel der GesVers

Aufgaben und Vorhaben

Marktdialog@BWI -V 2.0 - BWI frei verwendbar - Eine Weitergabe an Auftraggeber ist erlaubt

Bildquelle: Bundeswehr/Patrick Griterich
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Die BWI ist der Digitalisierungspartner auch far .2

(S GesVersBw

die Gesundheitsversorgung der Bundeswehr

Customer Solution (CS) GesVersBw

= Die Customer Solution Unit GesVersBw bundelt
alle Umsetzungsaktivitaten der GesVersBw
innerhalb der BWI: Themen der GesVersBw
werden vertrags- und themendbergreifend in
der BWI in einer Einheit bearbeitet.

= Damit wurde, neben dem fachlichen Rahmen
der Architektur GesVersBw, auch der
organisatorische Rahmen in der BWI geschaffen,
um passgenaue Losungen mit dem
bestmaoglichen Ergebnis fir den SanDstBw
erstellen zu konnen.

Marktdialog@BWI -V 2.0 - BWI frei verwendbar - Eine Weitergabe an Auftraggeber ist erlaubt

Konzentration fachlicher Kompetenzen fur die
GesVersBw, Koordination der Aktivitaten u.
Klarung der der Abhangigkeiten

Fachliche Teamleads als verantwortliche
Ansprechpartner fir Kunden und Projektleiter in
EHRE NG ER R ERE DEE T ED

Schaffung von zentralen Verantwortlichen fur
die Betriebsphase von GesVers-spezifischen
Losungen
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Role 3

Einsatz-
lazarett

Role 2

Retlungs-
zentrum

Role 1

Rettungs-
station

S GesVersBw

Digitalisierung ist dabei im gesamten sanitats-
dienstlichen Leistungsspektrum notwendig

Truppenarztliche Versorgung

Role 4 BwKrhs

Bundeswehr-  Patientenversorgung
krankenhaus

Klinische Versorgung Inland

~Genehmigung

PECC Kdo SanDstBw

Zivile GesVers

Niedergelassene
Arzte
A

Health i | Kliniken
Information matik
Management : - Infra- %7 Apotheken
System
y A struktur Sonstige
Leistungserbringer
Gesundheitsschutz &
Grundsat )
-forderung Weiter:jenntSVSiczk{ung % Kostentrager

Force Health

Protection Einsatz \
Untersuchung

Proben- )T L
-’ Wehrmedizinische

Forschung

Truppenarztliche
Versorgung Einsatz

Point of Injury
Medical Intelligence

and Information
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Die beauftragten Vorhaben fokussieren auf die 4% cesverssw
eGABw und einen einheitlichen IT-Standard

Zahlreiche Vorhaben fuhren zur Umsetzung der strategischen Ziele der GesVersBw

IT-Serviceerbringung insb. in den BwKrhs Digitalisierung der Geschaftsprozesse

Migration Patientendatenmanagementsystem (PDMS) P-139: Klinisch-Medizinisches System im Einsatz (KMSE)

LI 15 B: Verstetigung MedSAN Vernetzung PACS VISAGE P-341: Anwendungen Probandenbequtachtung

. (IT-U Begutachtungseinrichtungen)
LI 15 C: Erweiterung Warenkorb BWI Externe Zugangszone

o -
LI 15 D: Testumgebung Sanititsgerdte  Backup & Recovery @ Krankenhausinformationssystem (KIS) ohne
Nexus Anteile (OpusL etc.)
Multifunktionsterminals fir Patientenbetten
LE 2 A: Innovation Client Infrastruktur Telematik eIl [EERUE(itorm @eerdinsiton Gemie (HEdy

Institutsinformationssysteme fir

P-339: Anwendungen schiffMedlinst, ZSanDstBw, FLugMedIn (SinN)
Patientenversorgung

LE 2 B: Applikationshosting  Visitewagen

LE 2 C: Integration Sanitatsgerate
P-143: Offentlich-Rechtliche Aufgaben (ORA)

LE 2 E: Personaldienstleistungen P-338: Basisdienste IT-U GesVersBw

WLAN in GesEinrBw (BwKrhs) P-237: Veterindrmedizinische Software

P-304: IT-Unterstiitzung Regionaler
LE 2 D: Service Innovation

Alarmierungsservice BwKrhs Sanitatseinrichtungen und Aufbau S-Schiene
]:g;[ Anfangsbefahigung elektronische =
Gesundheitsakte der Bundeswehr (eGABw)
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Umfrage per TedMe

TEDM-=

Bitte offnen Sie

www.tedme.com
und geben folgende

Raumnummer ein:

MD23

ODER scannen Sie diesen QR-Code
mit ihrem Mobiltelefon

Marktdialog@BWI -V 2.0 - BWI frei verwendbar - Eine Weitergabe an Auftraggeber ist erlaubt

Arbeiten Sie aktuell
schon im Auftrag
der BWI fiir die

Gesundheits-
versorgung
der Bundeswehr?
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Ergebnis - Umfrage per TedMe

50

40

30

20

10

Arbeiten Sie aktuell schon im Auftrag der BWI fiir die
Gesundheitsversorgung der Bundeswehr?

6

39

14
. 3
AR,
Ja Nein, aber wir haben

uns Im Rahmen von
Ausschrelbungen
beworben.
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Nein, nicht Uber die
BWI aber
unmittelbar fur die
Bundeswehr.

Nein
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Marktdialog@BWI -V 2.0 - BWI frei verwendbar - Eine Weitergabe an Auftraggeber ist erlaubt

FUr unsere Auftrage gewinnen wir

 §
.: Z{’LCS GesVersBw
A\

Partner zur Unterstitzung bisher
Uber die etablierten Vertahren

Beschaffung von temporaren
Dienstleistungen

(O Dienstleistungen,
(v Arbeitnehmertberlassungen
und Schulungs-/ Trainings-

|+

leistungen werden Gber @

bestehende Rahmenvertrage

abgerufen: o
— RV-1412 EEE
— RV-1431
— RV-1432

Beschaffungen in den
verschiedenen Materialfeldern

— Software (z.B.
Praxisverwaltungssysteme,
Interoperabilitatsplattform)

— Communicaton & Workplace
(z.B. Telematikinfrastruktur,
Visitewagen)

— Infrastructure (z.B. Server,
Storage fur die MedSAN oder
WLAN Komponenten)

Bildquelle: Adobe Stock/freshidea
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@I

Kooperationen am Beispiel der GesVers

Applikationshosting

in der GesVersBw
Solution Entwicklung im Partnermodell

Marktdialog@BWI -V 2.0 - BWI frei verwendbar - Eine Weitergabe an Auftraggeber ist erlaubt

Bildquelle: BWI GmbH/Matthias Habbe
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Im Applikationshosting in den BwKrhs sind bTs Gesverstw
erweiterte Betriebsmodelle beauftragt '

Weitere Betriebsmodelle sollen auf der vorhandenen MedSAN bereitgestellt werden.

« Bereitstellung von vier verschiedenen

C M N - N\ N\ ( N\ ) C M N . .
S;T/?Cgeim;\:; Betrie?:;nsodelll Bet”elzzrggde”z Bet“egzg‘gde”S Betrlegzgé)delm Se?\r,liiggr;\e,\r,:t* Bet”ebsmOde”en dU[Ch d|e BWI:
_ § . . — 1aas - Infrastructure as a Service
Monitori Monitori .
i Applikation 1 Applikation 2 Applikation 4 U (bereits umgesetzt und dezentral
\_ J
Acti [ Active ) '
Direc(;g\r/;Bw Middleware / Middleware / f Middleware / b f Middleware / b \Direcglr\;eBWIj bet”eben an def MedSAN)
o Database Database L Database ) L Database p o ~ B I a as + - |nf [ St ru CtU e as a S erVi ce+
s NI A § y : .. : :
B Verantuortung - 0s os o o (Betrieb bis einschlie3lich der VM)
\_ 4 \_ J .
il E SHP S ! s ‘ — Paas - Platform as a Service
VM VM VM . . . . . .
- URD BwkKrhs L l L J b)) | Reporting (Betrieb bis einschliel3lich der
Verantwortung ! Backup/ ~ ( Patch ) Middleware Komponenten)
estore Mgmt . . (_Management )
virualsierng C e | — Saas - Software as a Service
- | — < (Betrieb des gesamten Stacks
 — ackup . . . .
= Restore inklusive der Applikation)
— \Infrastruktur Y
\ SAN S ) » Abstufung der Verantwortung fur die
i ) Architektur-Schichten zwischen BWI und
Bw Uber die Betriebsmodelle hinweg
Y ) L Netzwerk ) 9 )
*1 Anlage VM in Admin-Konsole _ _
* Aufzahlung nicht vollstandig
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Bw Verantwortung

BWI
Verantwortung

Provider
Verantwortung

-l 4

4 Management
Services Bw /

BWI*

Monitoring
VM

Active
Directory Bw

Antivirus

Service Mgmt
Bw

UHD BwKrhs

Backup/

Restore Mgmt

fSch nittstellen\
BWI /
Provider

-
\

J

(" Provider
_Management )

(UHD 1st Lvl /)

_ sPoCc )

~

( N [ N [ N [ )
Betriebsmodell 1 Betriebsmodell 2 Betriebsmodell 3 Betriebsmodell 4
laaS (Provider) laaS+ PaaS SaasS
( N
Applikation 1 Applikation 2 Applikation 4
\ )
Middleware / Middleware / f Middleware / ) f Middleware / )
Database Database Database Database
) \ 4
( N 4 N
oS oS
\ 4 \ )
4 N e N
[ VM } VM VM
\ ) & ) & -

~

Virtualisierung

~

1

SAN

Server

Netzwerk
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4 Management h
Services Provider*

4 Monitoring b
Infrastruktur )

Active )

Directory

Antivirus

Y ¥ Y

Service Mgm

Reporting

y Gl G W

Patch
Management

~
UHD 2nd/3rd
Y,

~

h 42 & & 4

Backup/
Restore
L Infrastruktur

)

N /

* Aufzahlung nicht vollstandig

FUr die Bereitstellung ist die Abstiutzung aut
einen externen Partner geplant

 §
.: 7!3%5 GesVersBw
A\

Leistungsgegenstand

Ubertragung der Bereitstellung der
verschiedenen Betriebsmodelle zum
dezentralen Applikationshosting in den
BwKrhs auf einen Provider

Analoge Bereitstellung von zentralen
Betriebsmodellen fir das Application
Hosting im RZ des Partners

BWI bleibt GU, Provider als UAN erbringt
Leistungen zentral und dezentral (in
BwKrhs)

Ausschreibung geplant in Form des
,wettbewerblichen Dialogs”
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Umfrage per TedMe

TEDM-=

Bitte offnen Sie

www.tedme.com
und geben folgende

Raumnummer ein:

MD23

ODER scannen Sie diesen QR-Code
mit ihrem Mobiltelefon
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Erbringen Sie bereits
solche komplexe
Dienstleistungen,

wie mit dem
Applikationshosting
dargestellt?
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Ergebnis - Umfrage per TedMe

Erbringen Sie bereits solche komplexe Dienstleistungen, wie mit dem
Applikationshosting dargestellt?

30
20
20
10
0
Ja Ja, sogar im Umfeld der Nein

Gesundheitsbranche oder im
offentlichen Sektor
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Umfrage per TedMe

TEDM-=

Bitte 6ffnen Sie

www.tedme.com
und geben folgende

Raumnummer ein:
MD23 Kennen Sie die

Vergabeform des

wettbewerblichen

ODER scannen Sie diesen QR-Code ]
Dialogs?

mit ihrem Mobiltelefon
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Ergebnis - Umfrage per TedMe

30

25

20

15

10

Kennen Sie die Vergabeform des wettbewerblichen Dialogs?

24

4
Ja, ich hab davon Ja, das Verfahren ist
schon einmal gehort. gut bekannt.
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Ja, wir haben an solch Nein, das Verfahren

einem Verfahren auch
bereits
teilgenommen.

Ist mir unbekannt.
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Kooperationen am Beispiel der GesVers
=) Vergabeverfahren im

wettbewerblichen Dialog
Am Beispiel des Applikationshosting GesVersBw
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Bildquelle: BWI GmbH/Matthias Habbe
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Der wettbewerbliche Dialog ist in klare BT Gesverstw

Phasen gegliedert

Teilnahmewettbewerb

BAFO (,,Best and Final Offer”)-Phase

« Bewerber erstellen Antrage auf Teilnahme an dem  Bieter werden aufgefordert, auf der Grundlage der

Verhandlungsverfahren

eingereichten Losungsvorschlage ein finales Angebot

. BWI priift Antrage und wahlt die Besten fir die nachste einzureichen

Phase aus (mind. drei)

Teilnahme-
Bekanntmachung wettbewerb

(Frist: mind. 30 Tage)

« BWI kann Klarstellungen/Erganzungen verlangen

@ E ©

Zuschlags-

Dialogphase BAFO-Phase entscheidung

Bekanntmachung Dialogphase Zuschlag

 Vergabeverfahren beginnt mit EU-weiter .
Ausschreibung .

* Die BWI beschreibt seine Bedirfnisse und

Anforderungen an die zu beschaffende Leistung .
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Ausgewadhlte Bieter werden zum Dialog eingeladen Das wirtschaftlichste der finalen
Gegenstand des Dialogs konnen alle Aspekte des Angebote erhalt den Zuschlag
Auftrags sein

Der Dialog erfolgt in mehreren aufeinanderfolgenden
Runden
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Der geplante Ablauft sieht einen Zuschlag

S GesVersBw

Im zweiten Quartal 2025 vor

2024 2025 Grobplanung
Q1 Q2 Q3 Q4 Q1 Q2
. Markterkundung
Vorbereitung
Vorbereitung des Vergabeverfahren
Bekanntmachung Auftragsbekanntmachung
Teilnahmewettbewerb Auswertung Teilnahmeantrage
I Einladung zum Dialog
Dialogphase | Frist: 1nput der Bieter fur Dialog

Dialogrunden

BAFO (,,Best and Final
Offer”)-Phase

Uberarbeitung Vergabeunterlagen -

Aufforderung zur Abgabe endgiiltiger Angebote I
Abgabe endgdiltiger Angebotel

ZLuschlagserteilung
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Auswertung endgiltiger Angebote - @

Zuschlag
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Zur Vorbereitung ist eine
Markterkundung im ersten
Quartal 2024 vorgesehen

@ Veroffentlichung von Vorabinformationen auf der
£~ Vergabeplattform der BWI

— Erste Informationen und Losungsskizze der BWI
— Fragenkatalog fir eine mogliche Teilnahme zur Markterkundung
— Rickmeldung mit Teilnahmewunsch Gber Funktionspostfach

))  Geplant im Dezember 2023

Durchfithrung der beschaffungsbezogenen Markterkundung mit
&S gemeldeten Interessenten

>»>  Geplant im Januar/Februar 2024

Bildquelle: Bundeswehr/Lea Bacherle

CS GesVersBw
L \w
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Fragerunde -
Dialog zwischen der BWI

und dem Markt
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Rl =

Bildquelle: Adobe Stock/peterschreiber.media




Agenda

20. November 2023

01
BegrifBung und Informationen

02

Uberblick zu Kooperationsmodellen
mit der BWI inkl. Fragerunde

03

Vorstellung des Cyber Innovation Hub
der Bundeswehr

04

Potentiale fir Kooperationen am Beispiel
Gesundheitsversorgung inkl. Fragerunde

05
Resumee / Ausblick / Abschluss

© BWI GmbH
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20. November 2023

© BWI GmbH

Umfrage per TedMe

TEDM-=

Bitte offnen Sie

www.tedme.com
und geben folgende

Raumnummer ein:

MD23

ODER scannen Sie diesen QR-Code
mit ihrem Mobiltelefon

Marktdialog@BWI -V 2.0 - BWI frei verwendbar - Eine Weitergabe an Auftraggeber ist erlaubt

TEDM=

Was hat lhnen am
Marktdialog@BWI
zum Thema
,Der Weg zur
Kooperation mit der
BWI” gut gefallen?
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Ergebnis — Umfrage per TedMe

Was hat lhnen am Marktdialog@BWI zum Thema "Der Weg zur
Kooperation mit der BWI" am besten gefallen?

Zukunft: nech 1-2 mehr Vergabenaushklicke Partner wurden einbezogen (Umfragen)

Der Hinweis auf die "aeffenen Turen® fiir den kenkreten Austauseh Diskussion mit anderen Firmen, Teilhehmern

Das ein ader andere Musterprejekt verstellen.

Verstellung einzelner Bersiche aktuelle Prejektlage high-level
Roadmap Veranstaltungsrahmen

Meaglichkeit zum persénlicher Austauseh Prasenz schafft Vetrauen

Mehr Inhalt wie GesVers ware gut Geplante Ausschreibungen Informativ
Spannende Vertrage aus dem echten Leben

Erlauterunyg Projektheispiele Austauseh 2h sind ein exzellenter zeitlicher Rahmen Prejektverstellunyg

Offen
Die persénliche Prasentation N Etzwerken Spannende Beispiele Direkte Kontakte.
Verstellung CyberlnnavHuls

Ortlichkeiten
Ort

Live var Ort Ist besser als enline
Vernetzung

Die Meglichkeit Fragen zu stellen
Vergabkersadmap mit Beispielen . u ‘ : e n Greifbar EBandbreite an Themen

Metwearking gut Prasenzveranstaltung War die Reise wert Gesichter BWI Die ldee als seleche Direkte Kentakte
|
Kocperationsmedelle besser als virtuell SEh r g ut P ra S e n z
Tall Offenheit Persénlicher Austauseh Perséanlich
Direkter Kontakt Angenehmer Rahmen
Face Go Face Austauseh mit BWI Sehr gut! Praxishnah Etwas verbesserte Transparenz
Kann kunftig gerne after se stattfinden
Direkter persenlicher Kentakt Erste Ansprechparther kennengelernt Mehr Projekte aufzeigen
Var Ort Einklick in verschiedene Bereiche lhhav
Spezifiseh Gesundheitsversergunyg
Kurzweilige Vertrage Kenkretes Beispisl
Direkte Kemmunikatien mit anderen Lieferanten Sehr gut! Direkt und locker - geradezu agil! Danke!
Sehr gutes Bemuhen um Transparenz und Bereitschaft zur Kentaktaufnahme
Prajekte voergestellt aus dem CIH Kankrete Infes zu Preojekten Austauschmaglichkeit
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BWI kennhenlernen Farmat ist gut Kurz, Pragnant, Hilfreich

TED Me Fachlich naeh nicht tief genuy
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Umfrage per TedMe

TEDM-=

Bitte 6ffnen Sie

www.tedme.com
und geben folgende

Raumnummer ein:

Was konnen wir

2 L.

MD23 beim nachsten
Marktdialog@BWI

ODER scannen Sie diesen QR-Code besser machen?

mit ihrem Mobiltelefon
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Ergebnis - Umfrage per TedMe

Was konnen wir beim nachsten Marktdialog@BW!I besser machen?

Unniitze Selbstbheweihraucherungen a la Cyberhub
direkter Kontakt in die Fachabteilungen maglich machen

direktes Involvement des BAAINBw
Mehr BWI-Projektleiter*innen Mehr Content

Virtuelle Teilnahme auch bei Prasenzformat ermdaglichen
Fragen detaillierter beantworten

1-2 mehr Vortrage zu laufenden Vorhaben mit Unterstutzungsbedarf
Teilnehmendrliste Mehr detsils

Hybridveranstaltung
Einkauf Fachabteilungen vorstellen

Namensschilder Partnerstande

. Mehr Ansprechpartner Bin zufrieden Grollere Namensschilder
TransparenzTermin

Mehr Projekte vorstellen Flughdhe MEhr DEtai IS EI:''E!z'flsﬂh'ErI'Ih::lrnt:.?mIrl:tin’ful:lrrm:smtii::lnm'een

Veranstaltung darf gerne langer sein Stehtische Audio M e h . Ze i t Nicht mehr in Berlin

Teilnehmerliste Mehr spezielle Themen

Noch mehr Zeit zum Netzwerken Teilnehmer Zahl etwas erhohenLanyard austeilen/ mithringen lassen
Eventuell nicht am Montag durchfihren

Fachliche tiefe
Fachabteilungen stellen Projekte vor

Agenda vor Anmeldung bekannt geben. Hilfreich zur Entscheidubg ob Teilnahme.
Langere Pausen fir mehr Kommunikation

mehr Details zu den Projekten

Viel mehr konkrete Bespiele fir geplante Beschaffungen Alle CS Ansprechpartner einladen
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BWI Industry Days

10./11. September
2024

Berlin

KOSMOS
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Ausblick aut kommende
Informationsveranstaltungen

Marktdialog@BWI

Themenvorschlage fur den
Marktdialog@BWI sind
willkommen

Wir freuen uns uber
lhre Anregungen!

Bildquelle: Adobe Stock/Rawpixel.com



Feedback via E-Mail
an das Funktionspostfach
bwi.tp.marktdialog@bwi.de
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Danke furdhe'lk

7 NN,

& bis zum nachsten N

rktdialog@BWI! .4 '

Die gezeigte Prasentation, Ihre Fragen und unsere Antworten sowie |
den Link zu der Vergabe-Plattform finden Sie in kurzer Zeit unter https://www.bwi.de/partner-oekosystem.
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Bildquelle: BWI/Herdieckerhoff

98



